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我們不是因為年老而停止玩樂，我們是因停止玩樂才會變老
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AI文章


4 月 2623
一個保險業務員銷售商品，在完成銷售之後，很希望客戶提供轉介紹名單，以便於繼續銷售，請提供至少三種要求轉介紹名單的方式。
回答一： 以下是三種要求轉介紹名單的方式： 建立關係：建立和客戶之間的信任關係，讓客戶能夠更容易地接…




4 月 2623
一個保險業務員銷售商品，在跟準客戶面談時，已經提供了三份保險建議書給準客戶，請提供至少三種促成的方式，以完成銷售。
回答一： 以下是三種促成完成銷售的方式： 詢問客戶對保險方案的看法：在提供了三份保險建議書後，可以詢…




4 月 2623
一個30歲男人，預計65歲退休，目前要規劃人壽保險，計劃內容要包含退休時每月能領回保險金，也要有醫療與意外的保障，請提供至少兩種保險組合的建議。
回答一： 以下是兩種建議的保險組合： 保障組合一： 儲蓄險：可以選擇定期壽險或變額壽險，每年繳納保費…










人點觀測站


9 月 2722
業績(增員)方程式與解決方之一
成功者找方法！ 分享成功必學之業績(增員)方程式與解決方式： 名單 X 活動量 X 成交率 = 業績…




7 月 0622
業務定聯帶來商機與增員
再好的關系也需要去維持，否則時間一長，難免就淡化了， 親情如此、友情如此、客戶更是如此。 久久沒聯繫…




4 月 0822
換名片後別說「再聯絡」！用對方法，名片才能變客戶！
每次換名片時，您都只是客套地說聲「我是某某，請多指教，有機會再聯絡」嗎？ 如果您是如此，那麼您可能已…










熱門文章


業績(增員)方程式與解決方之一
2022-09-27
成功者找方法！ 分享成功必學之業績(增員)方程式與解決方式：…



業務定聯帶來商機與增員
2022-07-06
再好的關系也需要去維持，否則時間一長，難免就淡化了， 親情如…
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換名片後別說「再聯絡」！用對方法，名片才能變客戶！
2022-04-08
每次換名片時，您都只是客套地說聲「我是某某，請多指教，有機會…



2022…重點是行動！
2022-01-18
希望2022是一個什麼樣的年？ 2022年開始，是否已完成年…
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保險業迎向2022年
2021-12-20
面對日趨嚴峻的競爭環境，想要維持穩定成長，是否有更創新且有效…





客戶推薦


人脈王是業務的好幫手！
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廖小美三商美邦


達人網站就是我的網路分身！
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周大明晨陽保經
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					一個保險業務員銷售商品，在完成銷售之後，很希望客戶提供轉介紹名單，以便於繼續銷售，請提供至少三種要求轉介紹名單的方式。
											2023-04-26
									
	
					一個保險業務員銷售商品，在跟準客戶面談時，已經提供了三份保險建議書給準客戶，請提供至少三種促成的方式，以完成銷售。
											2023-04-26
									
	
					一個30歲男人，預計65歲退休，目前要規劃人壽保險，計劃內容要包含退休時每月能領回保險金，也要有醫療與意外的保障，請提供至少兩種保險組合的建議。
											2023-04-26
									
	
					一個保險業務員從事業務銷售與增員，在擁有準客戶或準增員名單後，需要跟他們聯繫以取得面談，才方便進行銷售與增員，請提供至少５種可以取得面談的方式。
											2023-04-26
									
	
					一個保險業務員從事業務銷售與增員，首要步驟是要擁有足夠的準客戶或準增員名單，最好要超過300個名單，請提供至少５種取得名單的方式。
											2023-04-26
									



		

		

	

超級保險達人
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友情連結
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			達人網站，專為公司、SOHO族、業務員、理財專員、保險達人而設計。
 透過達人網站 , 你可以在雲端打造一個專屬的網路分身. 在你的客戶、求職者、準客戶、準增員心中建立專業形象.
 你也想建立自己的達人網站嗎?
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					一個保險業務員銷售商品，在完成銷售之後，很希望客戶提供轉介紹名單，以便於繼續銷售，請提供至少三種要求轉介紹名單的方式。
									
	
					一個保險業務員銷售商品，在跟準客戶面談時，已經提供了三份保險建議書給準客戶，請提供至少三種促成的方式，以完成銷售。
									
	
					一個30歲男人，預計65歲退休，目前要規劃人壽保險，計劃內容要包含退休時每月能領回保險金，也要有醫療與意外的保障，請提供至少兩種保險組合的建議。
									
	
					一個保險業務員從事業務銷售與增員，在擁有準客戶或準增員名單後，需要跟他們聯繫以取得面談，才方便進行銷售與增員，請提供至少５種可以取得面談的方式。
									
	
					一個保險業務員從事業務銷售與增員，首要步驟是要擁有足夠的準客戶或準增員名單，最好要超過300個名單，請提供至少５種取得名單的方式。
									
	
					請提供2個人西式早餐的菜單建議，並告知其作法。
									
	
					剛踏入社會的新鮮人，因為還沒有很好的經濟基礎，請問要如何規劃其人壽保險呢？
									
	
					人壽保險需要多久再調整保障商品內容與範圍呢？那會是什麼狀況下才必須調整呢？
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